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�Una joven empresa con         
+40 años de oficio

� Joven: transMaroc nace el 6 de Julio de 
2006

� Oficio: su fundador, Fernando J. 
Blanco, en el sector desde 1966
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La logística como 
valor competitivo



La logística como valor 
competitivo (I)

� El camino más corto no es siempre el más 
rápido. Hay que saber elegir la mejor 
combinación posible

� La organización y, sobre todo, la gestión es un 
puzzle donde todas las piezas deben encajar a la 
perfección

� La coordinación entre los distintos integrantes de 
una cadena logística debe ser perfecta 

� El cliente tiene que estar informado a tiempo real
� Diferentes sistema de gestión logística para las 

grandes empresas y las PYMES



La logística como valor 
competitivo (II)

� Las grandes empresas que mueven grandes 
volúmenes de mercancías y para varios 
destinos tienen 2 opciones:
� Contar con un departamento de exportación 

propio con capacidad suficiente para negociar 
con todos y cada uno de los integrantes de la 
cadena logística

� Contratar los servicios a través de un transitario
adecuado que, por su propio volumen de 
mercancías (sumando las de todos sus 
clientes), obtiene mejores precios y servicios



La logística como valor 
competitivo (III)

� Las PYMES, por lo general, no suelen 
disponer de departamento de logística 
propio para sus exportaciones y la 
mayoría de ellas trabajan con 
transitarios locales, cercanos y 
sensibles a las necesidades de la 
empresa.



Conexiones marítimo 
portuarias entre 
Marruecos y Andalucía



Conexiones 
marítimo – portuarias

entre
Marruecos/Andalucía

� Algeciras/Tánger (histórico)

� Cádiz/Casablanca (alternativa atlántica)

� Almería/Nador (alternativa mediterránea)



El Puerto de la Bahía de 
Cádiz. Alternativa 
atlántica
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Evolución del tráfico ro-ro
Cádiz-Casablanca

0

5.000

10.000

15.000

20.000

25.000

30.000

19
97

19
98

19
99

20
00

20
01

20
02

20
03

20
04

20
05

20
06

20
07

20
08

Remolques y camiones (uds.) Contenedores (Teus)







Dársena de Cádiz

� Importante actividad económica
� Soporta la mitad del tráfico portuario de la 

Bahía
� Acoge la totalidad del tráfico Ro-Ro
� Recibe el cien por cien de los cruceros
� Destacable actividad pesquera. Primer  

puerto pesquero de Andalucía
� Desarrollo náutico-deportivo
� Industria naval (Navantia)





Dársena de Cádiz. 
Oportunidades (I)

� Puesta en servicio de la ampliación de la 
terminal para tráfico Ro-Ro del muelle 
Marqués de Comillas. (22 M de €, 570 m, 
58.000 m2)
� Aumentar la competitividad del puerto. 

Incremento eficiencia
� Primer paso para separar tráfico de 

pasajeros y mercancías. Incremento 
seguridad

� Alejar los remolques de la ciudad. Mejora 
relaciones puerto-ciudad



Dársena de Cádiz. 
Oportunidades (II)

� Impulso definitivo al tráfico de 
contenedores. Nueva terminal (38 Has. de 
superficie; 1.780 m lineales de muelle). 
Consecuencias:
� Consolidación del puerto como motor 

socioeconómico 
� Reordenación de los tráficos portuarios. 

Separación de pasajeros y mercancía
� Recuperación ambiental de la Bahía
� I+D+i: creación de empresas de base 

tecnológica



Dársena de Cádiz.
Oportunidades (III)

� Tráfico de pasajeros
� Terminal de Cruceros + actividades complementarias 

del crucero y náutico deportivas: Muelle Reina Sofía
� Pasajeros-polivalente: Muelle Ciudad
� Tráfico marítimo de la Bahía: Muelle Reina Victoria

� Segundo puente
� Mejora accesibilidad a ciudad y puerto
� Incremento competitividad y eficiencia
� Evita que los camiones atraviesen el istmo
� Favorecen relación puerto-ciudad



Ventajas de ser un puerto 
de tipo medio

� Flexibilidad.

� Adaptabilidad.

� Versatilidad. Servicios anexos al 
transporte muy competitivos.

� Accesibilidad. Trato muy cercano y 
personal con las autoridades y 
clientes.



LOS PRINCIPALES TRANSPORTISTAS CRUZAN  SUS REMOLQUES VIA CADIZ/CASABLANCA



www.transmaroc.es
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GRACIAS POR SU ATENCIÓN


